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Bref  historique des expositions de la FQP

Å1978 : 1er Salon de Philatélie - Complexe Desjardins, Montréal

Å1980 : 2e Salon de Philatélie ð Complexe Desjardins. Montréal

Å1984 : Canada 84 (membre du Comité organisateur)

Å1986 & 87 : Complexe Guy Favreau, Montréal 

Å1988 : Hôtel Windsor, Montréal

Å1989 ð 2000 : Salons des collectionneurs (Place Bonaventure) ð 2 
expositions par année ð Collaboration avec la SCP & CSDA 

Å1992 : Canada 1992 (membre du Comité organisateur)

Å2015 : 50e de la FQP, Boucherville (Filex)

Å2025 : 60e de la FQP (lieu et date à venir)





Les différents types d'expositions

ÅExpositions internationales parrainées par la FIP

ÅExpositions nationales parrainées par la SRPC

ÅExposions provinciales ðtous les clubs de la province y sont invités à exposer

ÅExpositions régionales ðplusieurs clubs se mettent ensemble pour organiser

ÅExpositions locales ðun seul club expose les collections de ses membres



Créer un comité organisateur

ÅComposé typiquement des personnes suivantes :

üPrésident

üTrésorier 

üSecrétaire qui note tout et fait le suivi des décisions

üResponsables des exhibits (juges et choix des collections)

üResponsable des activit®s lors de lõexposition (table dõaccueil, conf®rences, activit®s pour les jeunes, etc)

üResponsable des marchands

üResponsables des commandites, du programme dõactivit®s et de la publicit®

×  D£CIDER ë LõAVANCE DU CALENDRIER DES RENCONTRES DU COMIT£ !!



Définir une date et choisir un thème

ÅCertainement lõun des points les plus importants!!

ÅId®alement, on ne tient pas son activit® en m°me temps quõun autre club

ÅCertaines dates sont à proscrire : fête des mères, des pères, congé national, été, hiver

ÅCertains gros clubs organisent toujours la même fin de semaine : Exemple: ORAPEX

ÅNe jamais choisir une date correspondant à une grande exposition nationale

ÅFaire inscrire cette date sur le calendrier de la FQP aussitôt que choisie !!!

ÅOn choisit un th¯me pour lõexposition (10e, 25e, 50e du club) (GRC, Animaux, etc.)



Choisir un lieu

ÅEn fonction de lõactivit®, le lieu dõexposition peut varier consid®rablement:

ÅPalais des Congrès: Canada 92 - Montréal

ÅSous-sol dõ®glise: J®rophilex I et II ¨ Saint-Jérôme

ÅSalle communautaire: EXUP

ÅGrand hôtel: Mortagne - Royale et Filex à Boucherville

ÅPetit hôtel: Windsor - Montréal

ÅEn fonction du type dõexposition, du nombre de cadres et des marchands

ÅPrendre en consid®ration les capacit®s technologiques de lõendroit (Internet, salle et ®quipements de projection)

ÅFaire un plan de salle !



Exemple de plan de salle

Jérophilex II 1986 ð Saint-Jérôme (sous sol église)



Exemple de plan de salle

Filex 2015 ð Hôtel Mortagne - Boucherville



Exemple de plan de salle

Royale 2017 ð Hôtel Mortagne (Boucherville)

Avis aux négociants :

Premier arrivé premier servi

En fonction du dépôt et paiement final

Pas dõambiguµt® possible !

On leur demande sõil veulent du courant 

électrique (frais supplémentaires)

Location des tables de devant (8 pieds), 

nappes, et tables de derrière (6 pieds), 

chaises ð environ 6 chaises par table

Cela apporte du financement rapide au 

comit® dõexposition



Exemple de plan de salle

Lakeshore 2018 ð Dorval ð Salle communautaire



Exemple de plan de salle

Lakeshore 2023 ð Dorval ð Salle communautaire

Même lieu qu'en 2018

Mais avec une section en moins



Choisir les activités désirées

Å Ouverture de lõexposition: en pr®sence dõun invit® dõhonneur (maire, d®put®, personnalit®)

Å Animation jeunesse, visites scolaires

Å Conférences, encan, ateliers de formation

Å Évaluation des collections / expertise

Å Tables des Sociétés Nationales (BNAPS, FQP, SRPC) et des clubs locaux

Å Exposition en cour dõhonneur

Å Banquet remise des prix

Å Lancement ou d®voilement de timbres ou dõouvrages philat®liques

Å Expertise, cinéma, émission de vignettes paraphilatéliques

Å Séances de signatures de plis Premier jour par un ou plusieurs designers

Å Vins et fromages

Å Rencontre des présidents de clubs de la FQP

Å Réunions de sociétés telles ROYALE, BNAPS

Å Critique du jury (en salle ou devant les cadres)



Préparer un budget

ÅCertainement lõun des points les plus importants:

ÅEn fonction du lieu et du programme dõactivit®s

ÅDu nombre dõexposants

ÅDu nombre de marchands présents

ÅDu nombre de bénévoles nécessaires

ÅDu type de r®compenses offertes aux exposants (m®dailles, ïuvres d'arté)

ÅFaire un suivi des dépenses à chaque réunion et réévaluer certaines activités

Å£valuer s®rieusement lõoption de la TPS et TVQ dans le cas dõune grande exposition



Exemple dõun budget dõexposition

Royale 2017 Boucherville

AVANT - Préliminaire APRÈS - Final



Réserver le jury

ÅLes juges doivent °tre accr®dit®s par la SRPC dans le cas dõune exposition provinciale

ÅIl est important de choisir des juges qui sauront évaluer des collections en français

ÅIdéalement demander avis à la FQP qui saura certainement vous guider.

ÅSi les juges sont du voisinage, ils ne demanderont pas de frais de déplacement

ÅCependant, si on fait venir des juges lointains, il faudra les rétribuer

ÅOn leur paye les repas, on offre les souvenirs et on les invite au gala, sõil y en a un. 



Faire la promotion auprès de la communauté 

philatélique et des bénévoles

ÅLa promotion de son activité auprès du grand public est primordiale

ÅJournaux locaux = écrire un article et faire publier (souvent gratuit)

ÅRadios locales et télévision communautaires = faire des entrevues

ÅFaire inscrire votre activité dans le magazine de la Royale, Philabec et autres

ÅFaire de petits cartons publicitaires qui seront distribués dans les clubs de la province

ÅFabriquer des marques pages distribuées dans les bibliothèques de la région

ÅCréer des objets de promotions : aimants, épinglettes, etc



Exemples de cartes de promotion 



Exemples de cartes de promotion

(recto et verso) 



Exemples dõarticles de promotion divers



Exemples dõarticles de promotion divers



Communiquer avec les négociants et autres 

associations pour leur participation

ÅUne fois votre plan de salle fait, aviser tous les négociants (via CSDA)

ÅCeux-ci voudront souvent choisir une ou plusieurs tables en particulier

ÅDemandez un dépôt de 50% (non remboursable), une fois la table réservée

ÅNe pas oublier que sans les n®gociants, il nõy aura pas ou tr¯s peu de visiteurs !

ÅOn tente donc de choisir des n®gociants qui ont pignon sur rue et des personnes connuesé pas trop de 
«marchands de valise»

ÅPar exempleépour une exposition de la Royale, seulement les n®gociants des la CSDA sont normalement 
invités à participer

ÅDemander aux n®gociants sõils veulent offrir des prix et participer au banquet.

ÅDemander des prix de présence à Postes Canada : PPJ, collections annuelles, cadeaux pour les jeunes)



Définir un programme et les activités offertes, 

préparer une brochure et des souvenirs

ÅIl est important d'avoir un programme-souvenir : que ce soit un fascicule de 4 ou de 40 pages:

×Lettre du maire, du président du club, du député

×Liste des exposants, des organisateurs et des bénévoles

×Publicit® des marchands (revenus pour lõorganisation)

×Plan de salle

×Articles philat®liques, liste des conf®rences ou autres activit®s lors de lõexposition

×Promotion des activités de votre club et possibilité de recrutement de nouveaux membres

×Se référer à des programmes souvenirs déjà faits.

×Trouvez-vous des commanditaires pour la production du programme-souvenir: député, ville, 
commerces locaux etc



Exemples de programmes-souvenir



Exemples de programmes-souvenir



L'exposition des collections ðcadres, montage 

et quantité désirée et sécurité

ÅOn décide longtemps d'avance combien de cadres seront exposés en fonction du local

ÅOn réserve les cadres à la FQP et on inclut les frais de transport dans son budget

ÅOn trouve le nombre de bénévoles nécessaires pour faire le montage et le démontage

ÅOn fait la promotion au moins 6-8 mois dõavance s'il sõagit dõune expo provinciale afin que les 
exposants puissent préparer ou améliorer leur collection

ÅCertains clubs embauchent une agence de sécurité tandis que d'autres trouvent des bénévoles 
pour sõoccuper de la s®curit® durant le jour et la nuit. (Assurances responsabilit® - Accidents)

ÅLes propri®taires des collections ont la responsabilit® dõassurer leurs collections.

ÅLes organisateurs de lõexposition doivent agir en çbon père de famille»



Inscription des collections (Lakeshore)



Oblitérations-souvenir

ÅEn fonction du thème choisi :

ÅOn décidera si on veut une deux ou trois oblitérations (une pour chaque journée ?)

ÅOn trouve un designer ou un dessinateur pour cr®er lõoblit®ration

ÅIdéalement une oblitération pas trop surchargée ou difficile à lire ou à voir !!

ÅOn demande ¨ Postes Canada de produire lõoblit®ration (frais possibles)

ÅPrévoir un mois, au minimum, pour la faire approuver et la recevoir !!!



Production de plis-souvenir

en fonction de dates ou personnages importants



Production de plis et cartes souvenir

en fonction du th¯me choisi de lõexposition


